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Fabiola Reyes Pezoa



Ingeniero Comercial
Mención Administración de Empresas

Universidad de Tarapacá

Diplomada en Marketing
CEAC

Diplomada en Comercio Exterior, Políticas Públicas y Diplomacia
Universidad de Santiago de Chile

Diplomado en Habilidades Negociadoras 
Universidad de Michigan Online, Estados Unidos

Diplomado en Coaching Ontológico 
Fostering Talent, Santiago

Auditor Líder Normas ISO 9001:14001:18001
Aenor, Santiago
Reingeniería de Procesos

Grupo Sur Consultores, Arica 2004

Objetivo profesional:

Liderar el área de abastecimiento, y/o de desarrollo de negocios y proyectos.
Datos personales:

Nombre: Fabiola Misra Reyes Pezoa

RUT: 12.066.654-1

Edad: 37 años
Correo Electrónico: fabiola.pezoa25@gmail.com
Celular: 56+9+6 5899857

Dirección: Av. Tobalaba 5151, Depto 808, Ñuñoa.
Experiencia profesional:
Marzo 2016 a la fecha: Agente Inmobiliario – Home & Rental 
El foco de desempeño es el corretaje de propiedades para el sector oriente y centro de Santiago, gestionando los procesos de compra, venta y arriendo de inmuebles y bienes raíces. Gestión de contratos y documentación para llevar a buen término las operaciones, solucionando los problemas que puedan aparecer con las propiedades. Como principales logros he logrado resolver con buen término la venta de propiedades con embargo, con deudas pendientes, ocupas y prohibiciones, además de asesorar a nuevos inversionistas exitosamente con planes de apalancamiento que permiten a cualquier persona de salario medio conseguir un patrimonio alto en pocos años, haciendo uso de beneficios tributarios y planificación financiera.
Diciembre 2012 a Enero 2016: Analista de Abastecimiento, Aguas Nuevas S.A.
El cargo consistió en liderar las compras, contratos y licitaciones (públicas y privadas) para todas las empresas del holding (Osmoflo Spa - prestadora de servicios a mineras, Aguas del Altiplano S.A., Aguas Araucanía S.A. Y Aguas Magallanes S.A.), realizando management con los clientes internos y proveedores, velando por que se cumplan todos los procedimientos administrativos.

Entre las funciones específicas, están:

· Dirigir y preparar documentación y procesos de licitaciones públicos y privados.

· Gestionar requerimientos de los usuarios internos.

· Efectuar órdenes de compras derivadas de licitaciones.

· Elaboración y negociación de contratos marco, servicios y suministros.

· Administración de contratos, con gestión de pagos.

· Búsqueda, selección y evaluación periódica de proveedores.

· Velar por cumplimiento de leyes de subcontratación en los proyectos.

· Evaluar técnico-comercial de las propuestas comerciales.

· Seguimiento de la logística de compra nacionales e internacionales.

· Realización de auditorías internas, uso de sistema Softexpert.

· Actualizar y mejorar procesos y procedimientos administrativos.

· Generación y seguimiento de KPI´s, reportes de gestión.

· Elaborar informes de inventario para elaborar la planificación de compras anual.
Auditar los procesos de gestión integrados de las empresas, para normas ISO 9001; ISO 14.001 y OHSAS 18.001
Mayo 2012-Noviembre 2012: Ingeniero de Contratos y Compras Corporativas, ABB S.A. 

El principal objetivo del cargo, consistía en liderar el área de abastecimiento de modo transversal a la compañía, para cumplir con los SLA internos y satisfacer los requerimientos de los usuarios.
Entre las funciones específicas, se encuentran:

· Liderar un equipo de trabajo (asistentes y compradores).

· Gestionar y preparar bases de licitaciones y órdenes de compra.

· Elaborar contratos de bienes y servicios.

· Elaborar reportes de seguimiento de compras y inventarios.

· Evaluar proveedores periódicamente.

· Efectuar control SOX.

· Velar por cumplimiento de leyes de subcontratación en los proyectos.

· Apoyar en la implementación de nueva plataforma de contratación de viajes corporativos.
Septiembre 2010-Abril 2012: Procurement Specialist & Control Project en Orica Mining Services
El principal objetivo del cargo, era efectuar las compras estratégicas para diversos proyectos de la compañía, generar una base de datos de proveedores estratégicos, buscándolos, evaluándolos y generando las bases para licitar las compras.

Entre las funciones específicas, se encuentran:

· Efectuar órdenes de compra y hacerles seguimiento logístico.

· Buscar y evaluar proveedores críticos.

· Generación de formatos para mejorar los procesos de compra.

· Generar bases de licitación.

· Efectuar las compras acorde a la gantt y el presupuesto de cada proyecto.

· Realizar informes de seguimiento de todas las compras y  inventarios.

Enero 2009-Agosto 2010: Inside Sales Engineer en Johnsons Screen
El propósito del cargo, era generar ofertas técnicas a los clientes, gestionar sus órdenes de compra y efectuar análisis del mercado para incorporar nuevos productos en la industria.

Entre las funciones específicas, se encuentran:

· Efectuar ofertas técnicas a los clientes y gestionar sus órdenes de compra.

· Planificar la logística interna, seguimiento y control de los despachos de materiales adquiridos y vendidos

· Monitorear y crear fórmulas para fijación de precios de los productos comercializados, considerando las variables que lo afectaban.

· Elaborar proyecciones de compras y ventas anuales.

· Elaborar estudios de mercado de modo permanente con ayuda del software Mercosur.

· Identificar nichos de negocio y elaborar propuesta de nuevos productos.
1998 a Diciembre 2008: Consultoría Independiente

Asesor de empresas en asuntos de comercio exterior, inversiones y financiamiento de proyectos asociado a la compañía Berlington International Consulting Group.
Otros:
Inglés oral nivel técnico, escrito intermedio
Office usuario intermedio avanzado.

Usuaria de SAP MM y FI, Oracle, Fin700, otros.

Disponibilidad para viajar.
Referencias:
Senen Ortiz (Ex Jefe proyectos de compras Orica Mining)Cel +56 984525305
Lautaro Romo ( Ex Jefe abastecimiento Aguas Nuevas) Cel +56 993760660
Roberto Castro (Subgerente Aguas Nuevas) Tel +5627334600
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